@ Springer

H)Y4v3Is3Y

Verkauf iiber
Vermittlungs-

plattformen

@ Springer Gabler

1. Aufl. 2019, XX, 301 S. 1 Abb.

Printed book

Softcover

[1164,99 € (D) | 66,81 € (A) | CHF
72,00

eBook
[2149,99 € (D) | 49,99 € (A) | CHF
57,50

Available from your library or
springer.com/shop

springer.com

Nina Lehmann

Verkauf Uber
Vermittlungsplattformen

Eine empirische Untersuchung von Erfolgsfaktoren

Series: Marketing und Marktorientierte Unternehmensfiihrung

» Wirtschaftswissenschaftliche Studie

Nina Lehmann untersucht anhand von Realdaten einer Vermittlungsplattform, welche Faktoren
den erfolgreichen Verkauf von Produkten Uber eine Vermittlungsplattform beeinflussen. Sie
zeigt u. a. auf, dass sich eine Vermittlungsplattform auch als Instrument zur Steigerung der
Bekanntheit der Anbieter eignet. Den erfolgreichen Verkauf kénnen die Anbieter u. a. durch die
Bereitstellung von aussagekraftigen Informationen und die Nutzung von Zusatzoptionen der
Vermittlungsplattform unterstitzen. Anlass der Untersuchung ist die steigende Bedeutung von
Online-Marktplatzen und verschiedenen Plattform-Madellen, die den Zugang zu Nachfragern
bieten. Es stellt sich die Frage, wie die Anbieter im Wettbewerb auf einer Vermittlungsplattform
auftreten sollten, um Produkte erfolgreich verkaufen zu kénnen.
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